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GABAL gibt Impulse. Impulse für eine erfolgreiche Unternehmens- und Persönlichkeitsentwicklung, Impulse für die persönliche und berufliche Zukunftsfähigkeit. 
»Präsentieren« ist weit mehr als etwas zu demonstrieren, »Aktivieren« geht deutlich darüber hinaus, den Teilnehmenden einer Weiterbildung Fragen zu stellen oder sie in Gruppenarbeit zu schicken.
Lassen Sie sich anregen von diesen 18 »Impulsen für Präsentieren und Aktivieren«, damit Sie selbst mit noch mehr Spaß Ihre Seminare planen und durchführen! Ob als Präsenz-Veranstaltung oder gar mit E-Learning, wo es noch mehr darauf ankommt, virtuell Teilnehmende konzentriert im Spiel zu halten.
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Von Hanspeter Reiter 
Laura Baxter

Füllen Sie den Raum, begeistern Sie Ihr Publikum, beherrschen Sie die 5 Systeme der Präsentation! 

Dr. Katja Bett, Josef Buschbacher, Konrad Fassnacht

Aktivierende Methoden in Webinaren 

Bernd Braun

Individuelle multimediale Präsentation mit emotionaler Vorauszahlung 

Heike Claussen

So gehen Sie mit schwierigen Teilnehmern um 

Kassia Ecker

Präsentieren und aktivieren Sie doch,

wie Sie wollen – Hauptsache anders! 

Julia Engels

Die Magie der Fragen 

Heike Fiestas

Simulationsbasierte Lernworkshops zur Aktivierung der Beteiligten im Changeprozess 

Reinhard Fukerider

Begegnung mit sich selbst und anderen 

Miriam Hamel

Teilnehmer aktivieren mit Live-Visualisierung 

Karl Kaiblinger

ROP© (Results Oriented Presentations): Wenn Sie nicht nur reden, sondern Ergebnisse bringen wollen
Sabine Krueger

Memory Tools für freies Präsentieren 

Siegfried Lachmann

Präsentieren war gestern – Begeisterung ist heute 

Veronika Langguth

Mit Power und Schwung durch den (Berufs-)Alltag 

Peter Mohr

No-Glanz statt Hoch-Glanz – Blue-Collar-Effekte in Präsentationen gezielt setzen und nutzen 

Dr. Anke Nienkerke-Springer

Typgerechte Kundenansprache oder:

Kunden sind auch Menschen 

Dr. Ingeborg Osthoff

Das Chaos im Kopf auflösen 

Michael Vaas

In sieben Schritten zur erfolgreichen Präsentation 

Monika Weitz

Unternehmen live simuliert – Raus aus der Komplexitätsfalle 
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